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Programa de Asignatura
Emprendimiento Innovador

Mision FEN

“Contribuir al desarrollo econdmico y social a través de la generacidn y difusiéon de conocimiento
avanzado y la formacién de lideres en el campo de la administracion y la economia, que se
distingan por su capacidad emprendedora, mentalidad global, actitud innovadora y que sean
capaces de transformarse en protagonistas en la generacion de valor e impacto.”

A. Antecedentes Generales

1. Unidad Académica Facultad de Economia y Negocios

2. Carrera Ingenieria Comercial

3. Cadigo ECS325

4. Ubicacion en la malla Semestre Il Ao IIl
7

6. Tipo de asignatura Obligatorio | X Electivo Optativo
7. Duracién Bimestral Semestral X Anual Otro
8. Modulos semanales Clases Clases ,
. 2 .. Ayudantia
Tedricas Practicas

Otras horas
Clases 68 | Ayudantia por periodo
completo

9. Horas académicas

10. Pre-requisito
Emprender con Impacto

Perfil de Egreso del Ingeniero Comercial de la Universidad del Desarrollo

“El Ingeniero Comercial de la Universidad del Desarrollo es un profesional formado en el campo de
la administracion, capaz de comprender la evolucidon de la economia nacional y mundial, y capaz de
realizar en forma exitosa funciones de gestién y creacién de negocios. Se caracteriza por su
capacidad emprendedora, liderazgo y trabajo en equipo, comprometido con el desarrollo del pais,
actuando con rectitud en su quehacer académico y profesional, y preparado para enfrentar el
mundo del trabajo”
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B. Aporte al Perfil de Egreso

El objetivo del curso es que los alumnos sean capaces de identificar oportunidades de negocio a
partir de problematicas reales del entorno, diseiiar soluciones creativas con alto potencial de
mercado y fundamentar sus decisiones mediante herramientas metodoldgicas modernas. Se
abordan temas clave como identificacion de oportunidades de negocio, disefio de propuestas de
valor, prototipado, validacién de mercado, modelos de negocio y evaluacidn financiera temprana,
todo con un fuerte énfasis en la factibilidad y la deseabilidad de las ideas emprendedoras.

El aporte al perfil de egreso se traduce en que esta asignatura contribuye al desarrollo de las
Competencias Especificas: Emprendimiento e Innovacion, Liderazgo y Trabajo en Equipo vy
Comunicacion Efectiva.

C. Competencias y Resultados de Aprendizaje Generales que desarrolla la asignatura

Competencias Especificas Resultados de Aprendizaje Generales
Emprendimiento e Innovacidn Identifica oportunidades de negocio a
partir de problematicas reales del
entorno, disefiando soluciones creativas
Liderazgo y Trabajo en Equipo con potencial de mercado, y fundamenta
sus decisiones mediante herramientas
metodoldgicas modernas.

Comunicacion Efectiva Forma y/o lidera equipos con foco en el

cumplimiento de las metas de manera
auténoma y proactiva.

D. Unidades de Contenidos y Resultados de Aprendizaje

Unidades de Contenidos Competencia Resultados de Aprendizaje
Unidad 1: OPORTUNIDAD Emprendimiento e | Analiza desafios vy
Innovacion
e Identificacidon de oportunidades problemas del
de mercado y eleccién de un mercado actual
y Liderazgo Y | identificando

desafio de emprendimiento
con potencial de negocio en un
area de mercado especifica. Comunicacién

Trabajo en Equipo | oportunidades.

Desarrolla el andlisis
de mercado asociado
a una nueva idea de
negocio.

e Definicion y caracterizacion de Efectiva
segmentos de clientes vy
usuarios: Perfil Persona

e Observacion de mercado vy
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vigilancia tecnoldgica
e I|dentificacién de necesidades
de mercado relevantes

Unidad 2: DESEABILIDAD

e Definicion de una solucidn comercial
y su propuesta de valor para
segmento de clientes especifico.

e Validacidn de hipétesis de mercado:
Encuestas de indagacidn y Test Card.

e  Problem — Solution FIT

e Ciclos de prototipado: Herramientas
de prototipado temprano andlogas y
digitales

Emprendimiento e
Innovacion

Liderazgo y
Trabajo en Equipo

Comunicacion
Efectiva

Crea productos/
servicios creativos que
resuelven problemas
de mercado.

Construye propuestas
de valor innovadoras,
estableciendo
emprendimientos con
potencial comercial.

Unidad 3: FACTIBILIDAD

o Tipos de Modelos de Negocios:
Modelo Lean Canvas

e  Product —Market FIT: Validacion a
través de Net Promoter Score (NPS)

e Valorizaciéon del proyecto

e PITCH: metodologia para construir el
Elevator Pitch del proyecto

Emprendimiento e
Innovacion

Liderazgo y
Trabajo en Equipo

Comunicacion
Efectiva

Propone modelos de

negocios,
identificando los
componentes,
relaciones e

importancia de |Ia
propuesta de valor.

Formula la
planificaciéon
comercial e identifica
costos relevantes para
el éxito del futuro
negocio.

E. Estrategias de Enseiianza

Es un ramo esencialmente practico y establece el aprendizaje activo en base a proyectos. Requiere
de mucha participacion en clases y el desarrollo de multiples actividades practicas que estan

planificadas para realizarse principalmente dentro del transcurso de la hora de clase.

Por lo tanto, el curso se estructura en torno a las siguientes metodologias:

1. Metodologia expositiva sobre distintas herramientas y metodologias de ideacién vy

emprendimiento.

2. Lectura de material bibliografico y audiovisual.
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3. Aprendizaje por proyecto

F. Estrategias de Evaluacién

Este curso utilizard distintos procedimientos de evaluacién con el fin de enfatizar el proceso de
aprendizaje de los alumnos. Asi entonces, se recogerd informacidon en distintos momentos del
semestre para proporcionar retroalimentacion a los alumnos. De la misma manera, los estudiantes
conocerdn estos procedimientos y criterios de evaluacion por parte del docente responsable de la
asignatura.

En razoén a lo anterior, las evaluaciones serdn las siguientes:

Evaluaciones

Presentaciones de Avance del Proyecto
Controles de Videos

Trabajos y/o Tareas aplicados al proyecto
Examen: Proyecto Final

G. Recursos de Aprendizaje
Bibliografia

- Cdpsulas Academia de Emprendimiento
- Kit Tools de Emprendimiento



